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Maximice el potencial de
su vivienda para que pueda
venderla mas rapidamente

Los profesionales en ventas
enseflan a los aprendices que
la mayorfa de la gente comien-
za a tomar las decisiones
importantes sobre la base de
sus primeras impresiones. De
la misma forma en que un
solicitante de empleo se
prepararfa para una impor-
tante entrevista de trabajo y se
vestiria profesionalmente, el

vendedor de una casa debetia
prepararla haciendo que luzca lo mejor posible de
manera rentable antes de ponerla en venta. Lo
primero en que los compradores se fijan cuando van
a ver una propiedad con un agente inmobiliario, son
el exterior de la casa y el jardin o patio del frente. Si
a los compradotes les gusta la apariencia de la casa y
el jardin luce limpio y bien organizado, su primera
impresion serd buena. Uno de los conceptos mas
exitosos en ventas tiene que ver con reforzar una
primera buena impresién con un flujo constante de
impresiones favorables adicionales.

Algunas ideas rentables para mejorar la apariencia
de una casa que se va a vender incluyen la limpieza
de su interior, el jardin del frente y el patio trasero;
pintar el interior y el exterior de la vivienda si la
pintura se ha deteriorado, quitar la maleza de todas
las areas de la propiedad; mantener el césped petfec-
tamente cortado; eliminar el desorden en toda la
casa; y limitar el despliegue de objetos personales.
Para hacer que un césped luzca mas verde y salu-
dable, aplique un fertilizante nitrogenado cada 50
dfas en una proporcién de una libra por 1000 pies
cuadrados. Otra buena idea es la de sembrar grupos
de hermosas flores en el jardin del frente, donde los
compradores puedan verlas desde la calle. Aun
cuando los agentes inmobiliarios toman al menos
una fotografia con propésitos publicitarios, puede
resultar muy util proporcionarle a su agente fotos
adicionales de los mejores espacios intetiores de
su casa.

Seleccionar el banco adecuado
para su préstamo

Cuando la gente decide so-
licitar un préstamo, a menudo
realiza una busqueda por
Internet ya que los descuentos
de productos basicos pueden
encontrarse en linea. Pero, un
préstamo hipotecario no consti-
tuye un producto basico como
podtia setlo un computador, un
televisor o un refrigerador,
debido a que estos productos
vienen con una garantfa y pueden ser devueltos si salen defectuosos. Un

préstamo hipotecario constituye una deuda importante que exige un setio
compromiso de por vida, y la falta de pagos puede traer como resultado la
ejecucion hipotecaria y la pérdida de la vivienda.

La gente se muestra cada vez mas cautelosa y preocupada por los
préstamos hipotecarios a la luz de las recientes quiebras bancarias. Sin
embargo, las hipotecas no se ven realmente afectadas por las quiebras
bancarias ya que siempre existe otra entidad financiera que comprara el
préstamo de un banco quebrado. La gente no recibe una casa como regalo
si su entidad hipotecaria se declara en bancarrota. Simplemente cambian
el nombre de su empresa financiera en su cheque mensual.

Si usted va a adquirir una casa y puede costear su precio, necesitard un
préstamo hipotecario independientemente de cuan volatil esté el mercado
de préstamos en ese momento. Resulta una buena idea utilizar los servi-
cios de un agente de bienes raices profesional, con licencia y acreditado
ya que éstos estan obligados a cumplir las normas éticas de conducta de
la industria de bienes raices y todas las leyes aplicables. Firmar un présta-
mo hipotecario y verse legalmente obligado a cumplir con sus términos,
es normalmente una de las mas importantes decisiones financieras que
una persona puede tomat, de manera que una sensata y rentable decision,
es la de conseguir la asesorfa de un experto capaz de demostrar un
récord comprobado de éxitos y de suministrar referencias por parte
de clientes satisfechos.

® 2 Adelanto de Primavera en Marzo

No lo olvide: El Horatio de Ahorro de Luz
Diurna comienza este afio el domingo 8 de
marzo. Adelanten sus relojes una hora a las
2:00 am hora local estindar. Este es también
el momento perfecto para cambiar las baterfas
de sus detectores de humo.




La capacidad de memoria y la velocidad de
los computadores modernos se han incremen-
tado hasta el punto de que muchos computa-
dores nuevos proporcionan mucha mas potencia de la que la mayoria
de los usuarios necesita para su trabajo o distraccién. Expertos de la
industria, aconsejan a los compradores conocer sus necesidades antes
de comprar un nuevo computador. Usted puede ahorrar dinero
adquiriendo la cantidad adecuada de capacidad de memoria y velocidad
en lugar de gastar mucho por exceso de velocidad y capacidad de alma-
cenamiento sub-utilizada.

Los fabricantes de computadores modernos ensamblan componentes
basicos que son pre-fabricados por otras compafias para hacer nuevos
computadores. A fin de comercializar los computadores entre los con-
sumidores, los fabricantes incluyen programas de juegos computariza-
dos gratuitos y cualquier otra cosa en la que puedan pensar para distin-
guirse de sus competidores. Otra manera de ahorrar dinero es mediante

Como ahorrar dinero en su proximo computador

la compra de un computador que contenga so6lo los programas que
usted necesite. En lugar de comprar programas adicionales, puede
descargar versiones gratuitas o muestras de prueba en paginas web
conocidas y acreditadas como www.download.com.

Debido a que la industria de los computadores es altamente
competitiva, muchos fabricantes ofrecen descuentos significativos en
los nuevos computadores al final de cada trimestre fiscal. Impulsando
los ingresos periédicamente, las compafias pueden incrementar los
beneficios corporativos en el balance general y ocasionar el alza de los
precios de las acciones. En ocasiones, estos descuentos se ofrecen a
través de minoristas y otras veces estin disponibles en linea. Los
trimestres fiscales terminan el lero de Abril, el lero de Julio, el lero
de Octubre y el lero de Enero de cada afio. Usted puede ahorrar
mas del 25% en un nuevo computador comparando precios y
aprovechando los descuentos competitivos ofrecidos en linea y por
las tiendas minoristas.

¢Qué podemos hacer ante el stress

i
=
-

que causan los desplazamientos?

Dado que el objetivo de un largo desplazamiento
hacia el trabajo es llegar a tiempo, y que el conges- -
tionamiento del trafico impide el logro de este obje-
tivo, es casi seguro que este desplazamiento produz-
ca estrés. De acuerdo con un estudio realizado por la ¢
Universidad de California, el largo desplazamiento al
trabajo puede ocasionar presion arterial alta y con-
llevar a una enfermedad del corazon. Otros estudios |2
han demostrado que el conducir 10 horas o mas por *
semana se relaciona con dolor de espalda, dolores de cabeza,
depresion, resfriados frecuentes y gripe. Un nuevo estudio de
Hewlet-Packard sefiala que las personas que recorren grandes dis-
tancias para ir al trabajo pueden experimentar un estrés aun mayor
del de los pilotos de guerra yendo a una batalla o del que sienten
los policias anti-motines.

Si usted debe recorrer una gran distancia para ir a su trabajo,
trate de prepararse la noche anterior con todo lo necesario para su

temente temprano para tener tiempo de tomar un
desayuno saludable y relajado asf como para com-
partir momentos de interaccién positiva con la
familia. Considere la posibilidad de compartir el
vehiculo con otras personas. La oportunidad de
conversar con otra gente cuando se conduce
puede ser divertida y proporcionar distraccion al estrés cuando se
esta atascado en el trafico. Pregunte a su empleador sobre la posi-
bilidad de un tiempo mas flexible a fin de considerar si el horario
de 9 a 5 puede modificarse. Ejercitese siempre que le sea posible
para contrarrestar los efectos del estrés. Trate de utilizar su tiempo
de desplazamiento de manera provechosa, como escuchando
musica calmada y tranquila, o registrando notas productivas en un
pequefio grabador cuando el trafico se encuentre detenido.
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